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TRIỂN VỌNG VÀ 
XU HƯỚNG 
PHÁT TRIỂN

Tình hình kinh doanh thuốc thuốc 
bảo vệ thực vật ngày càng gặp 
nhiều khó khăn khi giá cả nông 
sản thấp và bấp bênh, thời tiết do 
biến đổi khí hậu xảy ra tình trạng 
rét lạnh cục bộ xuất hiện những 
tháng đầu năm ở niềm Bắc, hạn 
hán kéo dài ở miền Nam và Tây 
Nguyên, mưa lũ kéo dài gây thiệt 
hại nặng ở miền Trung làm cho 
chi phí hoạt động bán hàng tăng.

Gía những mặt hàng nông sản 
thấp và bấp bênh, làm cho nông 
dân bị lỗ nhiều, nông dân chuyển 
sang canh tác cây trồng khác  
hoặc bỏ ruộng đất không. Không 
những thế, diện tích cây trồng 
như cây lúa vùng bị xâm ngập 
mặn, một số vùng trồng bắp 
chính giảm mạnh do nông dân 
chuyển cơ cấu cây trồng.

Vừa qua Cục Bảo vệ thực vật đã 
ban hành quyết định loại bỏ một 
số hoạt chất ra khỏi danh mục 
được phép lưu hành và không 
cho phép gia hạn tiếp các sản 
phẩm đã lưu hành 10 năm, việc 
này ảnh hưởng rất lớn đến tình 
hình sản xuất kinh doanh của đơn 
vị trong thời gian sắp tới.
Thực tế sản xuất ngành thuốc bảo 
vệ thực vật trong nước hiện nay 
cho thấy phần lớn các doanh ng-
hiệp sản xuất thuốc bảo vệ thực 

vật trong nước thường không 
sản xuất mà nhập khẩu trực tiếp 
nguyên liệu về, sau đó chế biến 
gia công đóng gói hoặc đóng chai 
rồi bán ra thị trường.  Rủi ro về 
giá nguyên vật liệu. Nguyên liệu 
phục vụ cho sản xuất thuốc bảo 
vệ thực vật hiện chủ yếu được 
nhập khẩu, vậy nên những rủi ro 
về biến động giá và nguồn cung 
ứng nguyên liệu đầu vào sẽ tác 
động trực tiếp tới giá thuốc bảo 
vệ thực vật trong nước cũng như 
khả năng tiêu thụ, doanh thu và 
lợi nhuận của các doanh nghiệp 
trong ngành.

Rủi ro tỷ giá. Do nguyên vật liệu 
đầu vào của các doanh nghiệp 
ngành kinh doanh thuốc bảo vệ 
thực vật hiện nay chủ yếu được 
nhập khẩu, do đó sự biến động 
tỷ giá đồng ngoại tệ so với đồng 
Việt Nam là rủi ro đối với hầu hết 
các doanh nghiệp trong ngành.

Sự cạnh tranh từ các sản phẩm 
thuốc bảo vệ thực vật nhập lậu. 
Các doanh nghiệp kinh doanh 
thuốc bảo vệ thực vật đang phải 
cạnh tranh khá vất vả với các loại 
thuốc bảo vệ thực vật nhập khẩu 
từ Trung Quốc.
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Quá trình đa dạng hoá cây trồng có thể hàm ý 
nhu cầu thuốc bảo vệ thực vật sẽ tăng nhanh hơn 
ở nhóm các cây như bắp, rau và cây ăn quả.

Xây dựng hệ thống phân phối mạnh, có độ phủ 
cao và nguồn khách hàng trung thành. 

1

2

Xu hướng sử dụng thuốc bảo vệ thực vật có 
trách nhiệm hơn, khoa học hơn và dần chuyển 
sang sử dụng các loại thuốc bảo vệ thực vật có 
chất lượng cao để đảm bảo vệ điều kiện sinh an 
toàn thực phẩm của nông sản đầu ra. Đây là cơ 
hội cho các doanh nghiệp đang phân phối các 
đầu sản phẩm của những công ty bảo vệ thực vật 
hàng đầu thế giới như Tập đoàn Lộc Trời và công 
ty CP Khử trùng Việt Nam (VFG) đang phân phối 
sản phẩm của Syngenta.

Tăng kết nối với nông dân, thậm chí tiến tới phát 
triển thành một chuỗi cung ứng nông nghiệp, từ 
vật tư đến thu mua, chế biến và bán nông sản, 
ví dụ như xuất khẩu gạo mà Tập đoàn Lộc Trời 
đang làm. 
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Do mức độ tiêu thụ thuốc bảo vệ thực vật khó có thể tăng vì diện 
tích đất nông nghiệp đang có xu hướng giảm, do đó, để giải quyết 
bài toán tăng trưởng nhiều doanh nghiệp trong ngành mở rộng xuất 
khẩu (trước mắt là những thị trường Campuchia và Lào) và đa dạng 
hoá dòng sản phẩm nhằm phát huy hiệu quả tối đa của kênh phân 
phối. Xu hướng phổ biến của các công ty là mở rộng sang kinh doanh 
giống cây trồng (ví dụ như công ty CP Tập đoàn Lộc Trời, Nông dược 
HAI, Bảo vệ thực vật Sài Gòn) hoặc kinh doanh dịch vụ khử trùng 
(Công ty Khử trùng Việt Nam, Bảo vệ Thực vật Sài Gòn). Riêng lĩnh 
vực chế biến gạo xuất khẩu, do những rào cản gia nhập lớn (quy định 
của chính phủ về điều kiện gia nhập đã được nâng lên đáng kể) nên 
chỉ những công ty lớn như công ty CP Tập đoàn Lộc Trời hay công ty 
Thuốc sát trùng Việt Nam mới đủ tiềm lực đầu tư để gia nhập ngành. 
Đây là sự đa dạng hoá rất hợp lý nhằm tạo ra sự tích hợp dọc trong 
chuỗi giá trị, tiến tới cung cấp các giải pháp trọn gói: giống, thuốc 
bảo vệ thực vật, phân bón, dịch vụ nông nghiệp, chế biến nông sản 
và tiêu thụ nông sản, từ đó tạo ra tỷ suất lợi nhuận cao.
Trong những năm tới, thị trường thuốc bảo vệ thực vật không kì vọng 
một sự tăng đột nhu cầu của ngành. Tuy nhiên, với những thay đổi 
trong cơ cấu cây trồng và sự chuyển hướng sang nông sản sạch, 
nông nghiệp thân thiện môi trường, các doanh nghiệp thuốc bảo vệ 
thực vật vẫn có thể tăng trưởng nếu nắm bắt được các yếu tố sau:
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